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BtoB向けマーケティング支援システム
「Synergy!LEAD on Force.com」に廉価版パッケージが登場
必要な機能だけを凝縮し、低価格・1ユーザーから導入ができるWebマーケティングパッケージとして提供開始

クラウド型CRMシステムの提供でマーケティングROIの最適化を支援する、シナジーマーケティング株式会社（大阪市北区 代表取締役社

長 兼 CEO：谷井等　証券コード：3859）は、2011 年 9月9 日（金）、マーケティング活動の最適化と案件の成約精度の向上を実現す

るBtoB 企業様向けマーケティング支援システム「Synergy!LEAD on Force.com」の廉価版パッケージ

「Synergy!LEAD on Force.com Mail Marketing Edition（以下、Synergy!LEAD MME）」の販売・提供を開始します。

「Synergy!LEAD on Force.com」は、弊社が提供するマーケティング系システム「Synergy!」と、株式会社セールスフォース･ドットコムが提

供する営業マネジメント系システム「Salesforce CRM」を統合するマーケティングオートメーションシステムです。昨年10月に締結した業務・

資本提携により、両社が持つマーケティング分野・営業マネジメント分野でのノウハウを活かしたサービスとして開発し、今年2月よりサービス

提供を開始しました。

今回販売・提供を開始する「Synergy!LEAD MME」は、「Synergy!LEAD on Force.com」の機能のうち、メール配信・Webフォーム・

Webトラッキングの3つの機能に絞った、廉価版の引き合い管理・Webマーケティングパッケージです。BtoB企業様が保有する見込顧客の

情報を統合管理し、メールマガジンやセミナー開催、そしてWebコンテンツなどを通じてお客様と継続的にコミュニケーションを図ることで、Webマー

ケティング活動を最適化し、案件の成約精度の向上を実現します。同パッケージは、「Synergy!LEAD on Force.com」と比較すると、低価

格かつSalesforceCRM未導入の企業様でも導入が可能なため、これからWebマーケティングに取り組まれる企業様や、今後

「Synergy!LEAD on Force.com」にアップグレードし、Salesforce CRMと連携させてリードナーチャリング（見込顧客育成）をしたいという

企業様に最適です。

弊社は、本パッケージの提供を通じてBtoB 企業様のWebマーケティング活動を支援するとともに、日本の企業様のマーケティング活動の支

援を通じて営業・マーケティングのプロセスを最適化し、「本質的に強い企業づくり」や「売上アップの仕組みづくり」を支援してまいります。

■「Synergy!LEAD on Force.com」　オフィシャルサイト ⇒ http://lead.crmstyle.com/

http://lead.crmstyle.com/
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■「Synergy!LEAD on Force.com Mail Marketing Edition」の主な機能

（１）メール配信機能

Salesforceに格納されているリード・取引先責任者・任意のオブジェクトに対して、通数に制限なくメール配信を行うことが可能です。クリック

カウント・開封確認などの効果測定機能や、日時を指定した自動配信機能など、メールマガジンを発行する上で必要となる機能も充実してい

ます。

（２）Webフォーム機能

HTMLやプログラミングなどの知識の必要がなく、誰でも簡単にWebサイトに公開するフォームを作成することが可能です。作成したフォームか

ら登録されたデータは、「Synergy!LEAD MME」のリードとして、そのままデータベースに格納されるため、業務効率が向上します。

（３）Webトラッキング機能

一度でも「Synergy!LEAD MME」のWebフォームに登録したことのあるお客様や、メールマガジン内のURLをクリックしたお客様は

Cookieをベースとしたトラッキング機能で追跡し、「どのページを閲覧したのか」「どのサイトから訪問したのか」「再度Webサイトを訪問したタ

イミング」などをユニークユーザー単位で確認することが可能です。本機能は、SalesforceCRMのレポート機能と組み合わせることで、「昨日

Webサイトに訪問した見込み顧客を営業担当ごとにレポートする」なども可能になります。

＜Webトラッキングレポートイメージ画面＞

▲ リードデータのWebアクセス情報を計測し、どのWebサイトを閲覧・遷移したかなど、
ユーザー単位で確認することが可能です
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■価格

　
※「Synergy!LEAD on Force.com Mail Marketing Edition」は、セールスフォースが提供する「SalesSalesforce CRM」を未導入の企業様でも

Salesforce CRMを1ユーザーライセンスからご利用いただけます。

※ご希望に応じ「Synergy!LEAD on Force.com」にアップグレードが可能です。詳しくは営業担当までお問い合わせください。

※Salesforce CRMを導入中の企業様に限り、「Synergy!LEAD on Force.com Mail Marketing Edition」のメール配信機能のみのご利用も可能です。

詳しくは営業担当までお問合せください。

■会社概要

＜シナジーマーケティング株式会社＞

代表者：代表取締役社長兼CEO　谷井等

上場市場：大阪証券取引所　JASDAQ

証券コード：３８５９

本社：〒５３０-０００３　大阪市北区堂島１-６-２０  堂島アバンザ２１F

TEL：０６-４７９７-２３００　FAX：０６-４７９７-２３４５

東京支社：〒１６２-０８４５　東京都新宿区市谷本村町１-１　住友市ヶ谷ビル５F

TEL：０３-５２６１-７５１１　FAX：０３-５２６１-７５１２

設立：２００５年６月

資本金：1,153 百万円（2011年 6月末現在）

従業員数：173名（2011年 6月末現在）

事業概要 ：シナジーマーケティングは、企業様の顧客情報を戦略的に活用し、収益に結びつけるためのマーケティング（情報活用）戦略をご

支援しています。主力製品として2,000を超える企業様に導入頂いている統合顧客管理システム「Synergy!」を提供しています。

■本リリースに関するお問い合わせ先

＜お客様からの問合せ先＞

シナジーマーケティング株式会社 営業部 Synergy!LEADプロジェクト　マネージャー：長谷川祥

E-mail：sales-lead@synergy101.jp 

＜報道関係の方の問い合せ先＞

シナジーマーケティング株式会社　広報販促グループ：原田紗斗子

E-mail：press＠synergy101.jp

初期費用

155,400円（税込）

月額費用

52,500円（税込）～


